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» Kerstboom-
verkoop Over-
dinkel stopt
vanwege de te
hoge inkoop-
prijs van den-
Nen. FoTo SomLA
SCHEFFER

OVERDINKEL

‘lIk durf en wil niet n6g meer vragen voor een kerstboom’

Winst maken, dat hoeft niet. Maar
verlies draaien, dat ook niet. Dus
nu de inkoopprijzen voor kerstbo-
men blijven stijgen stoppen Emiel
en Sonja met hun Kerstboomver-
koop Overdinkel. ‘Met pijn in ons
hart.’

Acht jaar geleden begonnen Emiel
Brekveld en Sonja Scheffer met het
verkopen van kerstbomen wvanuit
hun achtertuin. De prijs per boom:
tussen 17,50 en 25 euro, Dat liep
prima, ook de jaren daarna. EIK jaar
werden er een paar honderd bomen
verkocht aan tevreden klanten.

Een handeltje dat een hobby werd.
Een handeltje ook dat per toeval be-
gon door een verjaardagsfeestie.

Emiel: ,Daar was een kerstbo-
menkweker, die zei: 'Ik ben niet zo'n
verkoper, ik ben een kweker’. [k ant-
woordde: ‘Tk ben geen kweker, maar
ik vind verkopen leuk’.”

De daaropvolgende kerst nam
Emiel naaldbomen van de kwekeraf.
Hij bestelde er ook nog wat bij een
andere bomenverkoper. Die kocht ze
in Denemarken in. Toen de kweker
ermee stopte, bestelde Emiel al zijn
bomen in het Scandinavische land.

Elk jaar ging de prijs van de bomen
met een paar euro omhoog. Vorig
jaar moesten Emiel en Sonja al 35
eurorekenen voor een boom, Uitein-
delijk bleven er een aantal onver-
kocht. Emiel: Ik heb er nog geen
verlies op gedraaid, maar vorig jaar

was wel het moment dat ik dacht:
wanneer komt het omslagpunt?”

In het dagelijks leven is hij brand-
weerman. ,Het is een hobby. 1k
neem er speciaal drie weken voor
vrij. Het inkomen uit mijn werk, dat
verdien ik natuurlijk nooit terug in
die drie weken kerstbomen verko-
pen. Dus winst maken doe ik niet.”
Ook dit jaar is de inkoopprijs per

lkdachtop een
gegeven moment: wil
ik wel zoveel vragen?

- Emiel Brekveld

boom weer met enkele euro's geste-
gen. Het bezorgt Emiel een dubbel
gevoel. , Mensen betalen rustig 35 of
50 euro voor een bosje bloemen dat
misschien twee weken staat. Zo'n
kerstboom staarwel vier weken. Dus
als je dat met elkaar vergelijkr, dan
valt het eigenlijk wel mee.”

Toch kan hij het niet over zijn hart
verkrijgen om meer te vragen voor
een boom dan 35 euro, de prijs die hij
vorig jaar rekende. , Ik doe de bezor-
ging zelf. Tk dacht op een gegeven
moment: wil ik wel zoveel vragen? Ik
durfen ik wil niet nog meer vragen.
Ook omdat ik aan collega’s, vrienden
en goede bekenden verkoop.”

Het antwoord op de door hemzelf
gestelde vraag is dan ook: nee. Dus

melden Emiel en Sonja op hun Face-
bookpagina dat er dit jaar geen ver-
koop meer is. ‘Met pijn in ons hart
komt er een einde aan prachtige ja-
ren verkoop'. De reacties spreken
voor zich: ‘Heel jammer’. Of: ‘Be-
dankt voor de geweldige service.

Wel wat anders te doen
De drie weken vrij had Emiel al ge-
regeld.  Verlof moet je bij de brand-
WeEeT ruim van tevoren aanvragcn.
Ik heb gelukkig nog wel wat andere
dingen om te doen dezer dagen.”
Geen kerstbomenverkoop dus dit
jaar, wel een schuur die tegen de
kerstdagen netjes is opgeruimd...

- Loes Geerdink



